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> About Natalie

Natalie startete mit einer kaufmannischen Ausbildung und berufsbegleitenden
Studiengangen in PR, Unternehmenskommunikation und Journalismus, gefolgt von
einer mehrjahrigen Praxis in den Kommunikationsabteilungen grofier Unternehmen. Als
Social Media und digitale Kanale die Spielregeln veranderten, wechselte sie fruh und
konsequent den Schwerpunkt. Es folgten ein Digital Marketing Studium und die

Ubernahme von Fiihrungsverantwortung im Online- und Performance-Marketing.

Um die komplexen Dynamiken in Organisationen und die Funktion ,FUhrung® besser
verstehen zu konnen, setzte Natalie den Fokus auf die systemische
Organisationsentwicklung — und erkannte: Strukturen, Kommunikation und Wandel
lassen sich nur ganzheitlich gestalten. In der Selbstandigkeit, unter anderem in einer
selbstorganisierten Genossenschaft und als Abteilungsleiterin bei einem groléen E-
Commerce-Unternehmen, erlebte sie New Work aus nachster Nahe, mit all seinen

Moglichkeiten und blinden Flecken.

Mit dem Aufkommen generativer Kl kehrten Kommunikation und Digital Marketing auf
einer neuen Ebene zuruck. Heute verbindet Natalie in einer besonderen Weise
Systemtheorie, Coaching und Kl-Beratung und zeigt, wie Kl nicht nur Marketing und

Kommunikation, sondern die Art, wie Organisationen entscheiden und handeln,

grundlegend verandert.




D—) LEISTUNGEN

No Shit, Sherlock: Buchen Sie Natalie als Speakerin, Moderatorin oder Gastin und erleben
Sie, wie Kunstliche Intelligenz die Fuhrungsarbeit, Teamprozesse und die

Organisationsentwicklung verandert.

See and learn - Speakerin + Gastin
¢ Kl auf der Biihne: Impulse und Inspirationen

e Zu Besuch: Podcast und Vodcasts

Follow the Flow — Moderation
¢ Moderation von Grofl3gruppenformaten wie Open Space, Barcamp, Case Clinic,

Al-Labs)

Expertise that! — Wissen teilen

¢ Erstellen von Fachbeitragen, Gast-Kommentaren und Blogbeitragen

'Ikein _Héatte,
kéjnnte, sollte”




D., In medias res

Vortrage und Marketing Bla Bla auf Metaebene haben andere.

Ob Inhouse, auf Netzwerkveranstaltungen oder auf der Buhne eines
branchenspezifischen Events: Natalie geht sofort ins Thema und macht sichtbar,
was moglich ist. Dabei ist jeder Vortrag und Impuls exakt auf das Publikum, die

Branche und den gewlnschten Output zugeschnitten.

Wenn Natalie geht, ist Ihr Publikum schlauer,

Mitarbeitende und Teams fragen:

Wann starten wir?

Natalie legt den Fokus immer auf den individuellen
Kontext und den Rahmen des Machbaren. Keine

Metaebene. Kein Allgemeinwissen. Kein Bla Bla.

Sondern: Praktische Erkenntnisse fur lhre Teams
und lhren Erfolg.
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)_> Expertise

MEILENSTEINE

e Teamcoach (Hephaistos)

¢ Masterclass metatheoretische Organisationsberatung
(Hephaistos)

e Consultant for Global Change (Terra Institute)

e U-Lab (Otto Scharmer)

¢ Jahrelange Fuhrungserfahrung in groféen Firmen diverser
Branchen

e Prozessberaterin in Transformationsteams

e Kollektiv New Work Stuttgart-Partnerin

o Certified Al-Agent-Builder, KI-Kompetenz gem. § 4 EU Al
Act, GEO/AIO-Beratung

¢ Digital Marketing (Diploma of Advanced Studies)

¢ Medien- und Kommunikationsmanagerin (B.A.)
SCHLUSSELPROJEKTE

¢ Fach- und Prozessbegleitung zu Kl und Automation

e Kl-Trainings (gem. EU Al Act)

¢ Begleitung von Teams zur Steigerung ihrer Effizienz
mithilfe von Kl und OE

e FUhrungskrafteentwicklungsprogramme

¢ Begleitung von Teams (Konstitution und Entwicklung) in
hierarchischen und in selbstorganisierten Strukturen

e Aufbau von Strukturen und Prozessen fur eine bessere
teamubergreifende Zusammenarbeit

¢ Krisenkommunikation sowie Change-Kommunikation-
Begleitung

e Schulungs- und Workshop-Designs sowie Facilitation

(online & offline)



Q_) HARD FACTS

BRANCHEN + ORGANISATIONEN (AUSZUG)

SAAS

Metall +Elektroindustrie

Verbande + NGOs

Soziale Organisationen + Stiftungen Kreativsektor
Handel + e-Commerce Dienstleistungssektor
Krankenkassen

Start-Ups
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== DER PARITATISCHE

L PARITATISCHE AKADEMIE BERLIN

zumtobel group

KLiNGEL

Gruppe

VOLVO

Volvo Financial Services




D ) Wann starten wir?

Natalie Kuba

>A'< natalie.kuba@cataloop.de

@® cataloop.de

m® linkedin.com/in/natalie-kuba/
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